Wiistenrot & Wiirttembergische mit
neuem Service-Center in Oelde
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Bildv.l: Joachim Richter, Thomas Meyer ( Verkaufsleiter), Giilcan Cirkin, Ina Mersmann, Thors-
ten Schneider, Klaus Stovesand.

Die Wistenrot & Wiirttembergi-
sche-Gruppe (W&W) eréffnete am
1. Mirz ein neues Service-Center in
Oelde. Am neuen Standort wird
kiinftig Thomas Meyer, Verkaufs-
leiter firr den Kreis Warendorf, mit
seinem Team zu den vier Baustei-
nen moderner Vorsorge individuell
beraten: Absicherung, Wohneigen-
tum, Risikoschutz und Vermogens-

bildung,

Bereits heute umfasst der Kunden-
stamm von Thomas Meyer im Kreis
Warendorf rund 2.000 Kunden —
und deren Zahl soll weiter steigen.
Daher wird nun auch in Oelde in
der Ruggestralie 2a ein lokaler An-
laufpunkt geschaffen. Besondere
Wertschitzung fir die Region do-
kumentierte bei der offiziellen Er-
oftnung der W&W-Vorstandsvor-
sitzende Dr. Alexander Erdland
durch seine Anwesenheit. Thm ist
die Neueroftnung ein personliches
Anliegen: ,Dass unser Versiche-
rungs- und Baufinanzierungskon-
zernauch in Oelde Prisenz zeigt”, so
Erdland, ,freut mich umso mehr, da
meine Familie hier seit Generatio-
nen zu Hause ist. Ich bin fest davon
tuberzeugt, dass die W&W auch den
Oeldern kiinftig mafigeschneiderte
finanzielle Vorsorgelosungen bieten
wird, als starker, unabhangiger und
vertrauensvoller Partner. Das Ge-
meinsame von Schwaben und
Westfalen ist die Bodenstindigkeit
und der solide Umgang mit Geld.

Dass jeder Interessent in allen Fi-
nanzfragen umfassend betreut wer-
den kann, dafiir sorgt ein Team mit
hohem Sachverstand. Bankkauffrau
Giilcan Cirkin bringt beispielsweise
besondere Kenntnisse in den Berei-
chen Bausparen und Finanzierun-
gen ein, Bankfachwirt Klaus Stove-

sand verfiigt neben hoher Fach-
kenntnis im Bereich der Baufinan-
zierung tiber besondere Expertise
im Bereich Kommunaldarlehen.
Versicherungsfachmann Thorsten
Schneider hilft bei Fragen nach pri-
vatem oder gewerblichem Risiko-
schutz weiter und hat dartiber hi-
naus fur Arbeitgeber wie Arbeitneh-
mer viele gute Tipps zur betrieb-
lichen Altersvorsorge. Bankkauf-
mann Joachim Richter setzt Schwer-
punkte der Beratung in den Berei-
chen Geldanlage und Investmentlo-
sungen sowie ebentfalls im Bereich
betrieblicher Vorsorgelosungen. Im
Team wird ab dem 1. September
2012 ein Auszubildender den Beruf
des Bankkaufmanns erlernen. Darii-
ber hinaus sucht Thomas Meyer in
der Region noch fachlich vorgebil-
dete Bauspar-, Bank- oder Versiche-
rungsfachfrauen und -ménner, um
den Vorsorge-Spezialisten W&W in
der Region weiter zu stirken.

Einen ersten Einblick in die Titig-
keit des W&W-Teams kann die an-
sissige Bevolkerungam 2. Marz von
10 — 18 Uhr sowie am 3. Mirz von
10 — 13 Uhr bei zwei Tagen der of-
fenen Tiir nehmen. Dabei konnen
auch die modern gestalteten 120
qm grofen Raumlichkeiten, die
Platz fiir fiinf Arbeitsplitze bieten,
besichtigt werden. Dariiber hinaus
ist natiirlich zu den Offnungszeiten
des Centers montags bis donners-
tags zwischen 10 und 18 Uhr und
freitags zwischen 10 und 13 Uhr so-
wie jederzeit nach Vereinbarung
eine personliche Beratung méglich.

Zur Vereinbarung von Gesprichs-
terminen — die auf Wunsch auch da-
heim stattfinden konnen — steht die
Telefonnummer 02522/937080
bereit.

mit Textzusatz

Im Zuge der Eréffnung findet ein
Gewinnspiel mit attraktiven Preisen
wie Elektrobikes, Heizkostenzu-
schiissen, LED-Fernsehern uvm. im
Gesamtwert von 77.777 € statt. Teil-
nahmekarten fiir Personen iiber 18
Jahren sind in der Ruggestr. 2a er-
haltlich.



